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INDASA STELLT NEUEN GEBIETSVERKAUFSLEITER
VOR

25 Jahre alt, gelernter Grof3- und AuBenhandelskaufmann: Christopher Fehst aus Brilon ist ab sofort
neuer Gebietsverkaufsleiter beim Schleifmittelanbieter Indasa. Damit verstarkt der neue Mitarbeiter
nun das Team um Vertriebsleiter Markus Albersmann fur das Gebiet ,,Central”. Dieses umfasst
demnach die Region nérdlich von Frankfurt. Zum Einsatzort von Christopher Fehst gehdren grol3e
Teile von Hessen, Niedersachsen und auch Schleswig-Holstein. Dabei kennt der neue Mann im Team
die Branche bereits gut: In den vergangenen Jahren habe er viel Erfahrung bei einem grol3en
Lackhandler gesammelt.

.DAS VIELFALTIGE KNOW-HOW UNSERER MITARBEITER IST UNS WICHTIG"

Laut Vertriebsleiter Markus Albersmann sei die Expertise, die Christopher Fehst mitbringe, eine
wertvolle Erganzung fur das Team: ,Das vielfaltige Know-how unserer Mitarbeiter ist uns schlieRlich
besonders wichtig”, betont Markus Albersmann. Mit der vollen Unterstlitzung seiner Kollegen werde
Christopher Fehst jetzt den Kontakt zu Handelspartnern in der Region Central weiter starken und
auszubauen. Gemeinsam mit den Handlern wird Christopher Fehst laut Markus Albersmann
zukUnftig auch den Kontakt zu den K&L-Betrieben in der Region Central weiter ausbauen. ,Seine
Aufgabe wird es sein, den Markt zu entwickeln, und die Wahrnehmung der Marken INDASA und ITW
Evercoat in seiner Region zu vergréRern”, heildt es bei Indasa.
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